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Revenue	Structure (Unit	:	MB)

Company	Background
บริษัท	ฟ%ลเตอร์	วิชั-น	จํากัด	(มหาชน)	และบริษัทย่อย	(บริษัท	เออร์วิง	คอร์ปอเรชั-น	จํากัด	บริษัท	เคที	เมดิคอล
เซอร์วิส	จํากัด	และบริษัท	เมดิคอล	วิชั-น	จํากัด)	ประกอบธุรกิจจัดจําหน่ายผลิตภัณฑ์และอุปกรณ์	ออกแบบ
ประกอบ	และติดตัFงระบบที-เกี-ยวข้องกับระบบบําบัดนํFาให้บริสุทธิJและให้บริการดูแลบํารุงรักษาระบบบําบัดนํFาให้บริสุทธิJ
สําหรับธุรกิจเพื-อการพาณิชย์และที-อยู่อาศัย	ธุรกิจอุตสาหกรรมและผู้ประกอบการด้านระบบนํFา	และธุรกิจบริการ
ทางการแพทย์	รวมถึงการประกอบธุรกิจเกี-ยวกับสถานพยาบาลสําหรับผู้ปQวยโรคไตที-ให้บริการฟอกเลือดด้วย
เครื-องไตเทียม	และธุรกิจจัดจําหน่ายเครื-องมือและอุปกรณ์เกี-ยวกับการแพทย์	ทัFงนีFกลุ่มบริษัทสามารถจําแนกธุรกิจ
ตามกลุ่มลูกค้า	ได้ดังนีF	
	1.	กลุ่มธุรกิจอุตสาหกรรมและผู้ประกอบการด้านระบบนํFา	(B1)	
	2.	กลุ่มธุรกิจพาณิชย์และที-พักอาศัย	(B2)	
	3.	กลุ่มธุรกิจบริการทางการแพทย์	(B3)

Key	Development	of	Company
มิ.ย.	2558					จดทะเบียนจัดตัFง	บริษัท	เคที	เมดิคอล	เซอร์วิส	จํากัด	
ก.ค.	2558					จดทะเบียนจัดตัFง	บริษัท	เมดิคอล	วิชั-น	จํากัด	
ก.ย.	2558					ซืFออาคารพาณิชย์	4	คูหา	เพื-อใช้เปXนคลินิกเฉพาะทางด้านเวชกรรมไตเทียม	
ก.พ.	2559					เป%ดดําเนินการคลินิกเฉพาะทางด้านเวชกรรมไตเทียม	เคที	เมดิคอล	เซอร์วิส	(สาขาที-	1)	
ก.ย.	2559					บริษัท	เมดิคอล	เซอร์วิส	จํากัด	ติดตัFงระบบท่อลมรับ-ส่งเอกสารและพัสดุภัณฑ์									
																	ให้กับลูกค้ารายแรกสําเร็จ	
ก.พ.	2560					เป%ดหน่วยไตเทียมในโรงพยาบาลรัฐบาลแห่งหนึ-ง	(สาขาที-	2)	
มี.ค.	2560					ซืFอที-ดิน	4	แปลงในจังหวัดเชียงใหม่	เพื-อสร้างศูนย์กระจายสินค้าเเละขยายธุรกิจในภาคเหนือ

รอบบัญชี	:	31	มี.ค.

	 3M/2017 % 3M/2016 % 2016 % 2015 %

1.	รายได้จากการขายและบริการ 112.49 98.59 75.52 99.20 394.31 99.30 364.91 99.04

1.1	กลุ่มธุรกิจอุตสาหกรรมและผู้ประกอบการด้านระบบนํFา	(B1) 20.63 18.08 17.13 22.50 98.16 24.72 75.00 20.36

1.2	กลุ่มธุรกิจพาณิชย์และที-พักอาศัย	(B2) 57.63 50.51 45.13 59.28 209.20 52.68 212.78 57.75

1.3	กลุ่มธุรกิจบริการทางการแพทย์	(B3) 34.23 30.00 13.26 17.42 86.95 21.90 77.13 20.93

2.	รายได้อื9น* 1.61 1.41 0.61 0.80 2.79 0.70 3.54 0.96

รายได้รวม 114.10 100.00 76.13 100.00 397.10 100.00 368.45 100.00

*รายได้จากสัญญาเช่าการเงินเเละขายผ่อนชําระ	,รายได้อื-นๆ
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Stock	Data	 (02/06/2017)

	 YTD 2016 2015

Paid-up	(MB.) 154.21 154.21 129.03

Listed	share	(M.) 462.63 308.42 258.05

Par	(B.) 0.50 0.50 0.50

Market	Cap	(MB.) 1,387.90 1,048.64 774.16

Price	(B./share) 3.00 2.92 2.57

EPS	(B.) 0.02 0.05 0.06

Statistics	 (02/06/2017)

	 P/E P/BV Div.Yield

FVC	(x) 67.31 3.86 0.49

SERVICES	-	mai	(x) N/A 4.73 0.74

SERVICES	-	SET	(x) 21.80 2.33 2.58

mai	(x) 91.95 2.84 1.53

SET	(x) 16.25 1.88 3.10

Shareholder	Structure	 (17/03/2017)

Financial	Ratios

	 3M/2017 3M/2016 2016 2015

ROE	(%) 6.00 3.04 3.59 4.81

ROA	(%) 6.37 3.35 3.95 5.02

D/E	(x) 0.28 0.21 0.30 0.21

GP	Margin	(%) 28.10 26.04 28.59 27.93

EBIT	Margin	(%) 6.63 -3.69 4.34 4.72

NP	Margin	(%) 4.65 -3.95 3.10 3.53

21.5%

8.3%

66.1%
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Business	Plan
1.	คลินิกเฉพาะทางด้านเวชกรรมไตเทียม	เคที	เมดิคอล	เซอร์วิส	(สาขาที-	1)	โดย	บริษัท	เคที	เมดิคอล	เซอร์วิส
จํากัด	ได้เพิ-มเครื-องไตเทียมเพื-อรองรับปริมาณผู้ปQวยที-สูงขึFนอย่างต่อเนื-อง	รวมทัFงขยายธุรกิจสถานพยาบาล
และ/หรือ	หน่วยไตเทียม	ไปยังภูมิภาค	เพื-อรองรับผู้ปQวยจากสถานพยาบาลเดิมที-ไม่สามารถรองรับกับจํานวนผู้ปQวย
ที-มีจํานวนเพิ-มสูงขึFนในป{จจุบัน	
2.	บริษัท	เมดิคอล	วิชั-น	จํากัด	เร่งขยายฐานลูกค้าในกลุ่มสถานพยาบาลให้เพิ-มสูงขึFนอย่างต่อเนื-อง	รวมทัFงเพิ-ม
อัตรากําลังคนให้สอดคล้องกับปริมาณรายได้ที-เพิ-มขึFนในป{จจุบัน	
3.	บริษัท	เออร์วิง	คอร์ปอเรชั-น	จํากัด	มุ่งเน้นการให้บริการงานโครงการติดตัFงระบบนํFาบริสุทธิJสําหรับหน่วยไต
เทียมและงานตกแต่งในสถานพยาบาลอย่างต่อเนื-องและเร่งขยายฐานลูกค้าในกลุ่มผลิตภัณฑ์นํFายาไตเทียมให้เพิ-ม
มากขึFน	
4.	มุ่งเน้นการขยายธุรกิจไปยังกลุ่มประเทศ	CLMV	(กัมพูชา,	สปป.ลาว,	เมียนมาร์,	เวียดนาม)	โดยจัดตัFงทีมงาน
เพื-อดูแลธุรกิจในกลุ่มประเทศดังกล่าวอย่างใกล้ชิด	รวมถึงการหาคู่ค้าหรือพันธมิตรทางธุรกิจภายในกลุ่มประเทศ
ดังกล่าวเพื-อให้รักษามาตรฐานของสินค้าและบริการจากทางบริษัทอย่างต่อเนื-อง	
5.	สานต่อการนําเสนอผลิตภัณฑ์เครื-องผลิตนํFาโอโซนเข้มข้นสําหรับอุตสาหกรรมอาหาร	(Biosure)	และเครื-องผลิต
นํFาโอโซนสําหรับอุตสาหกรรมซักผ้า	(Biospin)	ซึ-งถือเปXนนวัตกรรมใหม่ของสินค้าที-เกี-ยวข้องกับอุปกรณ์และระบบ
บําบัดนํFาให้บริสุทธิJในประเทศไทยต่อกลุ่มลูกค้าเป|าหมายที-วางไว้และผลักดันให้สินค้าเข้าถึงมือผู้บริโภคในจํานวนที-
มากขึFน
6.	บริษัทและบริษัทย่อยมุ่งเน้นการส่งเสริมให้ลูกค้ากลุ่มเป|าหมายตระหนักถึงความสําคัญของคุณภาพนํFา
เทคโนโลยีใหม่ๆของระบบนํFา	รวมถึงนวัตกรรมการฆ่าเชืFอโรคสําหรับอุตสาหกรรมอาหารและเครื-องดื-มผ่านงาน
สัมมนาที-จัดขึFนในระหว่างป~	2560	อย่างต่อเนื-อง	รวมทัFงการนําเทคโนโลยีด้านการบริหารจัดการลูกค้า
Application:	Cloud	for	Customer	มาใช้เพื-อช่วยในการจัดการงานขายและบริการ

Investment	Highlight
•	ต่อเนื-องจากป~	2559	ยังคงมุ่งเน้นการสานต่อกลุ่มผลิตภัณฑ์ใหม่แก่กลุ่มลูกค้าเป|าหมายอย่างต่อเนื-อง	ได้แก่
อุปกรณ์ผลิตนํFาโอโซน	(Ozonated	Water)	ซึ-งผลิตภัณฑ์ดังกล่าวสามารถตอบสนองต่อความต้องการของกลุ่ม
คนยุคใหม่ที-เน้นการใส่ใจในสุขภาพมากยิ-งขึFน	และเปXนผลิตภัณฑ์ที-เปXนมิตรกับสิ-งแวดล้อม	
•	จากความมุ่งมั-นในการขยายธุรกิจไปยังกลุ่มประเทศ	CLMV	(กัมพูชา,	สปป.ลาว,	เมียนมาร์,	เวียดนาม)	ซึ-งเปXน
กลุ่มประเทศที-มีการพัฒนาทางด้านธุรกิจอย่างต่อเนื-อง	บริษัทจึงมีคําสั-งซืFอสินค้าจากต่างประเทศหลายรายการเพื-อ
รองรับการขยายธุรกิจและในไตรมาสแรกของป~	2560	บริษัทใหญ่สามารถจําหน่ายเครื-องจ่ายเครื-องดื-ม	(Celli
counter	beverage	dispenser)เเก่ลูกค้ารายหนึ-งในกลุ่ม	CLMV	ได้สําเร็จ	
	•	บริษัทฯ	นําประสบการณ์จากการดําเนินธุรกิจติดตัFงระบบนํFาสําหรับศูนย์ไตเทียม	การผลิตและจําหน่ายนํFายาไต
เทียม	และงานตกแต่งศูนย์ไตเทียมมาต่อยอดสู่ธุรกิจสถานพยาบาลศูนย์ไตเทียม	ซึ-งดําเนินการโดย	บริษัท	เคที
เมดิคอล	เซอร์วิส	จํากัด	เมื-อเดือนกุมภาพันธ์	2559	ได้เป%ดให้บริการฟอกเลือดสาขาแรกที-ย่านพัฒนาการ	และใน
เดือนกุมภาพันธ์	2560	เป%ดให้บริการหน่วยไตเทียมในโรงพยาบาลรัฐบาลแห่งหนึ-ง	ซึ-งเปXนสาขาที-	2	ของธุรกิจ
	•	บริษัทซืFอที-ดิน	4	แปลงในจังหวัดเชียงใหม่	เพื-อสร้างศูนย์กระจายสินค้าเเละขยายธุรกิจในภาคเหนือ	

Risk	Factor
ปัจจัยเสี-ยงของธุรกิจและการป|องกันความเสี-ยงที-สําคัญดังนีF	
	•	ความเสี-ยงจากการสูญเสียการเปXนตัวแทนจําหน่ายตราสินค้า	(Brand)	ที-สําคัญ	ด้วยบริษัทได้รับการแต่งตัFงให้
เปXนตัวแทนจําหน่ายแบบไม่ได้รับกรรมสิทธิJแต่เพียงผู้เดียวในการจัดจําหน่ายภายในประเทศไทย	โดยมีเงื-อนไขการ
เปXนตัวเเทนด้วยยอดสั-งซืFอขัFนตํ-า	ซึ-งส่วนใหญ่เปXนผลิตภัณฑ์ที-เกี-ยวข้องกับระบบบําบัดนํFาให้บริสุทธิJ	หากบริษัทมี
การสูญเสียตราสินค้าดังกล่าวไปอาจก่อให้เกิดผลกระทบต่อยอดขาย	อย่างไรก็ตามช่วงระยะเวลา	3	ป~ที-ผ่านมา
บริษัทมีมูลค่าการสั-งซืFอสูงกว่ายอดขัFนตํ-าที-กําหนดไว้ตามสัญญาตัวแทน	ซึ-งสะท้อนให้เห็นว่า	ยอดสั-งซืFอสินค้าที-
กําหนดโดยบริษัทผู้ผลิตดังกล่าวไม่ส่งผลกระทบต่อการดํารงสถานะตัวแทนจําหน่ายอย่างมีนัยสําคัญ	รวมถึงการ
รักษาความสัมพันธ์ที-ดีระหว่างบริษัทกับกลุ่มผู้ผลิตตลอดระยะเวลา	17	ป~ที-ผ่านมา	จึงมั-นใจได้ว่าบริษัทจะยังสามารถ
เปXนตัวแทนจําหน่ายของกลุ่มบริษัทผู้ผลิตดังกล่าวอย่างมั-นคง	และหากบริษัทต้องเสียสิทธิการเปXนตัวแทนจําหน่าย
อย่างถาวร	บริษัทมั-นใจว่าจะสามารถคัดสรรผู้ผลิตรายอื-นที-มีผลิตภัณฑ์ในมาตรฐานระดับเดียวกันได้อย่างแน่นอน	
	•	ความเสี-ยงจากการผันผวนของอัตราแลกเปลี-ยนเงินตราต่างประเทศ	สินค้าส่วนใหญ่เปXนสินค้านําเข้าจากต่าง
ประเทศ	ซึ-งต้องชําระค่าสินค้าเปXนสกุลเงินดอลล่าร์สหรัฐอเมริกาเปXนหลัก	ในขณะที-การจําหน่ายภายในประเทศเปXน
สกุลเงินบาททัFงหมด	หากเงินบาทอ่อนค่าลงอาจส่งผลกระทบต่อต้นทุนของสินค้าให้สูงขึFน	ด้วยเหตุนีFบริษัทจึงทํา
สัญญาซืFอขายเงินตราต่างประเทศล่วงหน้า	(Forward	Contract)	ในวงเงิน	40	ล้านบาท	เพื-อเปXนเครื-องมือ
ป|องกัน	และ/หรือ	ลดผลกระทบจากการผันผวนของอัตราแลกเปลี-ยนซึ-งจะส่งผลกระทบต่อผลการดําเนินงานได้ใน
ระดับหนึ-ง	รวมทัFงเพื-อให้บริษัทสามารถกําหนดต้นทุนสินค้าได้อย่างชัดเจน	อย่างไรก็ตามหากอัตราแลกเปลี-ยนมี
ความผันผวนจนส่งผลกระทบต่อต้นทุนสินค้าให้ปรับตัวเพิ-มสูงขึFน	บริษัทจะดําเนินการปรับราคาจําหน่ายสินค้าไปตาม
สภาวะของตลาดที-เปลี-ยนแปลง	โดยแจ้งให้ลูกค้าทราบล่วงหน้า	ดังนัFนความผันผวนของอัตราแลกเปลี-ยนจึงไม่ส่ง
ผลกระทบต่อรายได้และต้นทุนขายอย่างมีนัยสําคัญ	รวมถึงบริษัทฯ	ไม่มีนโยบายเก็งกําไรจากอัตราแลกเปลี-ยน

Awards
ด้วยหัวใจที-มุ่งมั-นและรักในการให้บริการแก่ลูกค้าอย่างเต็มความสามารถ	ซึ-งบริษัทในฐานะผู้ให้บริการมีความภาค
ภูมิใจเปXนอย่างยิ-งที-ได้รับรางวัล	Service	provider	of	the	year	award	ถึง	2	ป~ซ้อน	จากลูกค้าหลักและสําคัญ
รายหนึ-ง	ซึ-งเปXนองค์กรธุรกิจในระดับ	International	Company

Capital	Structure (Unit	:	MB)

	 3M/2017 3M/2016 2016 2015

Current	Liabilities 69.91 44.81 78.49 56.04

Non-Current	Liabilities 28.96 25.35 29.46 14.68

Shareholders'	Equity 359.44 328.18 354.14 331.18

Company	Structure

Company	Image

Disclaimer	:	เอกสารฉบับนีFจัดทําขึFนโดยบริษัทจดทะเบียน	โดยมีวัตถุประสงค์เพื-อเผยแพร่ข้อมูลของบริษัทต่อผู้ลงทุนเพื-อใช้เปXนข้อมูลประกอบการตัดสินใจลงทุนเท่านัFน	มิได้มีวัตถุประสงค์เพื-อชีFชวนหรือจูงใจให้ซืFอขายหลักทรัพย์ของบริษัท	ซึ-งผู้ลงทุนควรใช้ดุลยพินิจในการนํา
ข้อมูลมาใช้ตัดสินใจลงทุนอย่างรอบคอบ	 โดยบริษัทจะไม่รับผิดชอบต่อความเสียหายใดๆ	 ที-เกิดจากการนําข้อมูลเหล่านีFไปใช้ประกอบการตัดสินใจลงทุน	 หากผู้ลงทุนมีข้อสงสัยเพิ-มเติมเกี-ยวกับข้อมูลของบริษัท	 สามารถหาข้อมูลเพิ-มเติมได้ที-รายงาน	 56-1	 รายงานประจําป~	 หรือ
สารสนเทศที-บริษัทได้แจ้งผ่านสํานักงานคณะกรรมการกํากับหลักทรัพย์และตลาดหลักทรัพย์	(กลต.)	และ/หรือตลาดหลักทรัพย์แห่งประเทศไทย	ทัFงนีF	บริษัทขอสงวนสิทธิJในการแก้ไขเพิ-มเติมเปลี-ยนแปลงข้อมูลในเอกสารฉบับนีFโดยมิต้องแจ้งให้ผู้ลงทุนทราบล่วงหน้า	รวมทัFงห้าม
มิให้ผู้ใดนําเอกสารหรือข้อมูลในเอกสารดังกล่าวไปทําซํFา	ดัดแปลง	หรือเผยแพร่ต่อสาธารณชนไม่ว่าทัFงหมดหรือบางส่วนโดยไม่ได้รับอนุญาตจากบริษัท
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